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IL TURISMO
[ posti in spiaggia e il listino dei rincari
Dalla Liguria alla Romagna, i gestori degli stabilimenti

sono al lavoro per riorganizzare gli spazi in base alla
«giusta distanza». Ecco l'impatto sui costi e sulle tarilfe
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on ¢ certo il caso di

scomodare la filoso-

fia se I'argomento é:

stabilimenti balneari.
Tanto pil alle porte della loro
riapertura nella stagione del
Covid, quando i gestori sono
alle prese con problemi orga-
nizzativi ed economici. Come
laumento dei costi e i prezzi
da ritoccare. Tuttavia proprio
qui nasce il dilemma (filosofi-
co0). Discusso nelle lunghe
riunioni tra gli imprenditori
dellombrellone: di quanto &
eticamente ragionevole au-
mentare le tariffe? E si deve, o
no, essere riconoscenti?

Il tema ¢ stato affrontato e
(molto) dibattuto in Liguria,
terra di grande tradizione bal-
neare. In questa regione ci so-
no circa 1.200 stabilimenti,
per la gran parte ubicati nella
zona di Ponente (quasi 1.000) .
Il presidente regionale del
Sindacato Italiano Balneare
(Confcommercio), Enrico
Schiappapietra, proprietario
di uno stabilimento a Savona,
spiega perché molti dei suoi
associati non aumenteranno i
prezzi: «Abbiano fatto una
scelta. Anche a costo di per-
derci: per riconoscenza verso
i nostri clienti. Un principio
etico. Per anni sono stati alla
base della nostra ricchezza.
Non possiamo dimenticarlo.
Dobbiamo ridare qualcosa
anche noi». Ma non tutti la
pensano cosi. La questione
dei prezzi é pill complessa.
Anche per ragioni di geogra-
fia e di spazi.

Dall’altra parte della Ligu-
ria, quella di Levante, Massi-
mo Stasio gestisce stabili-
menti a Rapallo, Recco, Ca-
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registrati nel 2019, anno che ha
vissuto una stagione estiva record
per numero di stabilimenti

mogli e Nervi. Argomenta con
passione perché nel suo feu-
do di mare un aumento, sia
pure piccolo, € necessario.
«Lo stabilimento di Nervi
poggia sugli scogli. Sara gia
un’'impresa riuscire a mettere
il 50% degli ombrelloni. Gli
incassi si dimezzeranno. E
matematico. Posso assicurare
che cosi non si coprono i co-
sti. Il mio obiettivo ¢ solo arri-
vare in pari. Non guadagnarci.
In compenso offriremo gli
stessi servizi alle famiglie su
uno spazio raddoppiato: da 5
metri quadrati a 10. Per chi
spendeva 2.000 euro a stagio-
ne non sara un grande sforzo
pagare 100 euro in pii».

Lo spazio. Imetri quadrati a
disposizione, le nuove norme.
Nei ragionamenti di ogni sin-
golo imprenditore entrano
diverse variabili. Ilaria Pianca-
stelli gestisce il bagno Auso-
nia a Castiglioncello (Livor-
no), diventato famoso perché
Dino Risi ha girato qui alcune
scene de «Il Sorpasso». Men-
tre parla al telefono dice di es-
sere uscita da una riunione.
«Trascorro il mio tempo in
riunioni...». Dice che per ca-
pire cosa accadra nella sua re-
gione, la Toscana, occorre di-
viderla in due. A sud, come
I'Isola d’Elba, il paesaggio si
presenta come un susseguirsi
di calette, scogli, e piccole
spiagge. A nord, in Versilia, la
struttura degli stabilimenti ¢
molto piu grande. I gestori
patiscono meno la riduzione
di ombrelloni e sono meno
pressati dal fattore prezzo. «I
miei 120 ombrelloni si ridur-
ranno a 50. Normalmente la

Camaiore (Versm
densita di stabilimenti in ltalia
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media giornaliera é di 30-40
euro per un ombrellone e due
lettini. Molti dei miei colleghi
prevedono un aumento dei
prezzi del 15-20%. Io non ho
ancora fatto un calcolo. Sto
aspettando che Comune e Ca-
pitaneria di Porto mi dicano
cosa devo fare per la sicurezza
aterra e in mare».
Radicalmente diverso 1o
scenario romagnolo, altra ter-
ra ricca di bagnini e stabili-
menti. La fotografia delle
spiagge della riviera anti-co-
vid & tutta qui: niente movida,
happy hour e concerti. Niente
tornei di beach tennis e beach
volley. Si salvano i «racchetto-
ni» ma in riva al mare. Gli om-
brelloni occuperanno una su-
perficie di 12 metri quadri. A
Rimini anche 18. Le tariffe do-
vrebbero aumentare tra il 5 e
il 10%. Cerca di spiegare il ra-
gionamento fatto da molti ge-
stori romagnoli Simone Batti-
stoni, titolare del Bagno Mila-
no di Cesenatico: «’aumento
dei prezzi sara contenuto. Con
un rincaro corposo da noi
scatterebbe la paura di lavora-
re poco. Un ombrellone sta-
gionale nel mio stabilimento
passera dai 300 ai 315 euro».
Non cambia il refrain nelle
Marche. Romano Montagno-
li, & titolare del bagno Chalet
WindSurf a Porto San Gior-
gio. Sentenzia: «I prezzi non
aumenteranno di molto se
non nel Conero, aNumanaea
Sirolo. Ma soltanto trail 5 e il
10 per cento».
Agostino Gramignha
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